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京津冀协同发展背景下师生企合作创新创业模式的探究
邵　雷　吴金义

（燕京理工学院，河北 廊坊 065201）

摘要：在互联网 + 背景下下，高校大学生创新创业教育也迎来了改革的新契机。将“互联网 +”思维与创新创业教育进行有机融合，

这样做不仅能够更为有效的提升创新创业教育实效，同时还能符合当前时代发展趋势，提升人才培养质量，使他们成为社会以及企业发

展需要的创新型人才。在京津冀协同发展背景下，高校创新创业教育应建立和玩啥教育引导机制，不仅要激发大学生创业意愿，调动他

们的积极性和主动性，同时还应激发他们创业意识，鼓励他们在创业项目中进行大胆创新，从而培养他们实践能力和动手操作能力，促

进高校学生全面发展。
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当前，教师对接创新创业项目提供理论、技术以及引导支持，

有助于大学生创业保障。增加学生创业机会，增进学生实践能力。

增加专业性培训指导，教师参与项目指导与联动，为学生提供专

业支持，企业为创业提供技术与公司运营管理团队，而且还应注

重加强师生与政策相结合促进学生发展的更多可能性，培养创新

性人才。

一、大学生就业分析

2023 年，随着中国经济的持续复苏和结构的进一步优化，大

学生就业市场呈现出积极的态势。然而，由于全球经济的不确定

性以及国内经济转型的压力，大学生就业仍面临一定的挑战。所

以师生企业合作创新创业的模式就显得尤为重要。

（一）就业率与就业意向

就业率：根据教育部统计，2023 年全国高校毕业生的总体就

业率达到 90% 以上，相较于去年有所提高。

就业意愿：根据数据调查得知，大多数高校毕业生在就业择

业过程中首先选择北京、上海、深圳等大城市或者江浙、珠三角

等经济发达地区就业，很少人愿意到乡村地区、西部欠发达地区

就业。

（二）行业分布

信息技术：当前，随着科学技术的不断发展和广泛运用，一

些先进技术和新的理念逐渐被公众所熟知，IT/ 互联网、金融科技

等行业依然是毕业生就业的热门选择。

教育培训：随着“双减”政策的实施，教育培训行业受到一

定影响，但整体上仍对毕业生具有较强的吸引力。

制造业：随着制造业的转型升级，高端制造、智能制造等领

域对人才的需求增加。

医疗卫生：随着我国经济实力的不断提升，群众的生活水平

和质量逐渐提升，与此同时，也逐渐对卫生服务的需要不断提高。

在此背景下，医疗卫生行业对高质量专业人才的需要也在不断加

大。

（三）薪资水平

2023 年，毕业生的平均起薪相较于去年有所增长，但增长幅

度较小。其中，IT/ 互联网、金融等行业的薪资水平相对较高，而

传统行业和基层岗位的薪资水平相对较低。

（四）挑战与问题

就业竞争激烈：尽管总体就业率有所提高，但部分行业和地

区的就业竞争依然激烈，部分毕业生面临就业难的问题。

结构性矛盾：一些领域和地区的人才供过于求，而另一些领

域和地区则面临人才短缺的问题。

基层和中西部地区就业比例偏低：尽管政府出台了一系列政

策鼓励毕业生到基层和中西部地区就业，但实际效果仍不明显。

总体来说，2023 年高校应届毕业生就业呈现出积极态势，但

也存在着一些问题。通过政府、高校、企业以及毕业生自身的共

同努力，相信未来大学生的就业前景将更加广阔。

二、联动创业机制

（一）校企联动创业机制的重要性

促进技术创新：高校拥有丰富的科研资源和人才优势，而企

业则更贴近市场需求，具有实践经验和资金实力。通过校企联动，

可以将高校的科研成果与企业的市场需求相结合，推动技术创新

和产业升级。

培养创新型人才：高校是我国专业人才培养的重要阵地，而

校企联动是提升人才培养质量的重要方式之一，通过校企深入合

作，能够为学生提供更多实践契机和平台，从而更为有效的帮助

他们将理论知识转化为实践能力，提升他们解决问题能力和实践

能力，使他们成为符合社会发展的创新型人才。

推动经济发展：高校和企业的紧密合作可以促进技术创新和

成果转化，推动新兴产业的发展和传统产业的转型升级，为经济

发展注入新的动力。

（二）校企联动创业机制的构建

建立合作平台：统筹校企双方资源，共同构建双创实践平台，

比如说科技园区、众创空间、实践基地等，为创业者提供场地、资金、

技术等方面的支持。

加强人才培养：高校可以与企业合作开设创新创业课程，邀

请企业家担任讲师，提升高校教师整体教学水平，更为有效的培

养学生双创素养。同时企业可以为高校实践教学提供基地，让学

生在实践中学习成长。

推动成果转化：高校和企业可以共同研发新技术、新产品，

推动成果转化和产业化。同时，高校和企业也可以共同申请专利、

制定相关技术标准，共同维护知识产权。

政策支持：各层级政府机构应与时俱进，出台和制定相关政策，

推动推动校企联动创业机制的发展。例如，提供税收优惠、资金

扶持等措施，降低合作成本，提高合作效益。

（三）老师在校企联动创业中的角色

专业指导者：老师可以利用自身的专业知识和实践经验，为

学生提供创业方向、市场分析、技术研发等方面的指导，帮助学

生规避风险，提高创业成功率。

资源整合者：老师可以与企业建立联系，整合双方的资源，

为学生实践提供充足的契机和巨大的平台。同时，高校可以邀请

企业优秀代表、著名企业家来校开展专题讲座，以此强化学生认知，

拓宽视野。
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沟通协调者：在校企联动创业过程中，老师可以充当沟通协

调者的角色，协调高校与企业之间的关系，解决合作过程中出现

的问题和矛盾，推动合作顺利进行。

（四）教师的角色与责任：

提供创业教育资源：教师应该为学生提供丰富的创业教育资

源，包括创业理论、案例分析、市场趋势等，帮助学生建立坚实

的创业知识基础。

指导与辅导：教师可以担任创业导师责任，根据学生实际情

况为他们提供具有针对性的建议和指导，从而提升学生创新创业

能力。

搭建创业平台：教师可以通过与企业合作、参与创业比赛等

方式，为学生搭建创业平台，提供更多的创业机会和实践经验。

（五）学生的角色与责任：

积极参与学习与实践：学生应该积极参与创业教育和实践活

动，不断提升自己的创业能力和综合素质。

发掘创意与商机：学生应该关注市场趋势和消费者需求，发

掘创意和商机，为创业活动提供源源不断的动力。

勇于尝试与创新：学生应该勇于尝试新的商业模式和创新技

术，推动创业项目的不断发展和完善。

（六）企业的角色与责任：

提供实践机会与资源支持：企业应该为学生提供实践机会和

资源支持，如实习岗位、项目合作、技术支持等，帮助他们更好

地了解市场需求和行业趋势。

参与创业教育与培训：企业可以参与学校的创业教育和培训

活动，借助企业丰富的创业经验，从而强化学生认知，拓宽视野，

培养他们创新创业能力。

搭建合作桥梁与平台：企业应该积极与学校合作，搭建合作

桥梁和平台，推动产学研一体化发展，实现资源共享和互利共赢。

三、创业内容的概述、实施和预期效果

（一）项目概述

“互联网 + 私域团购”是一个结合了互联网技术与私域流量

优势的新型商业模式。私域团购主要利用私域流量进行商品或服

务的销售和推广，通过社交媒体、小程序、微信群等渠道进行商

品展示和交易，实现去中心化的电商模式。

在这种模式下，平台或商家通过运营私域流量，建立起与消

费者的直接联系和信任关系，从而降低了营销成本和用户获取成

本。同时，通过集中配送至团长或用户自提的方式，降低了物流

配送成本，提高了配送效率。此外，私域团购还注重商品差异化

竞争，根据各社区的消费特性和团长反馈，灵活调整商品结构，

满足本地消费者的需求，提升盈利能力。而互联网技术则为私域

团购提供了更广阔的发展空间。通过数据分析、用户画像等手段，

平台可以更准确地预测市场需求，优化选品策略，提升整体销售额。

同时，借助社交媒体的传播力量，私域团购可以快速扩大用户规模，

提升品牌影响力。

总的来说，“互联网 + 私域团购”是一种融合了互联网技术

与私域流量优势的新型商业模式，具有低成本、高效率、差异化

竞争等特点，是未来电商发展的重要趋势之一。

（二）项目实施

大学生小程序团购是一种结合互联网技术和社交媒体平台的

新型购物模式，主要面向大学生群体。这种模式的运作方式通常

是由平台或商家在微信小程序或其他社交媒体平台上发布团购商

品，然后通过社交网络分享给大学生用户，用户可以直接在小程

序中下单购买。

便捷性：用户无需跳转到其他电商平台，直接在微信小程序

中完成购买，流程简单方便。

社交性：通过微信等社交媒体平台分享，利用大学生的社交

网络进行推广，增加了购买的趣味性和社交性。

针对性：针对大学生群体，可以根据他们的消费习惯和喜好

进行精准的商品推荐。

优惠性：团购模式通常能提供比单独购买更优惠的价格，吸

引大学生群体。

为了成功运营大学生小程序团购，平台或商家需要做好以下

几点：

选择合适的商品：需要选择符合大学生消费习惯和喜好的商

品，同时保证商品的质量和性价比。

优化用户体验：确保购物流程简单顺畅，提供良好的售后服务，

增加用户的满意度和忠诚度。

积极推广：利用社交媒体平台的传播力量，通过分享、转发

等方式扩大用户规模。

合理定价：在保证利润的同时，提供有竞争力的价格，吸引

更多的大学生用户。

总的来说，大学生小程序团购是一种具有潜力的新型购物模

式，通过结合互联网技术和社交媒体平台，可以为大学生提供便捷、

有趣、优惠的购物体验。

（三）预期目标及成果水平

培养学生的创新性实践性：通过引进创业项目培养学生的职

业责任感，要求学生在项目中具备强烈的创新性。通过教师引领

的方式让更多的学生参与进来，为创新创业增添新型人才。3. 为

企业提供创新性人才培养与输送。

（四）经验总结与展望

通过师生企合作创新创业模式，校园小程序团购项目取得了

显著的成效。不仅提高了校园市场的消费水平，还为师生提供了

更加便捷、实惠的购物方式。同时，该项目的成功实践也为其他

创新创业项目提供了有益的借鉴和参考。在项目实施过程中，我

们积累了丰富的经验。首先，有效的团队合作是项目成功的关键；

其次，深入的市场调研和精准的需求分析是确保项目符合市场需

求的基础；再次，技术开发和平台搭建需要充分发挥学校的技术

资源和师生的创新能力；最后，营销推广和品牌建设是提升项目

知名度和影响力的重要手段。

展望未来，我们将继续深化师生企合作创新创业模式，探索

更多适合校园市场的创新项目。同时，我们也将加强与其他高校

和企业的交流与合作，共同推动京津冀地区的协同发展和创新进

步。

四、结语

校园小程序团购项目作为师生企合作创新创业模式的一次成

功实践，充分展示了该模式的潜力和优势。未来，我们将继续探

索和完善这一模式，为京津冀地区的协同发展和创新进步贡献更

多的力量。
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